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新手如何做 AMAZON 
 

 

 

 

【本教程主要讲解新手如何从零开始做 AMAZON 联盟，如果通过 AMAZON 联盟实实在

在地月入数百刀。仅以此教程让更多新手得益，降低门槛。】 

http://www.blackhattank.com/
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前言 

   我相信有在网上购物习惯的朋友都知道卓越亚马逊这个网站，包括

我自己也是，常常到这买书，因为方便快捷便宜。没错，当年亚马逊

收购了卓越网才有了现今的卓越亚马逊，所以亚马逊并不是国内有，

而是全球的。 

 

  对于全球的消费者，基本都知道亚马逊这个网站，并且这个网站的

覆盖率和转化率非常高，所以我们新手做亚马逊联盟会比较好。而亚

马逊联盟就是做 cps，就相当于我们国内的淘客，大家应该明白了吧。 

 

  所以，我们的做法和国内是一样的，通过网站 SEO 来做，并且是

站群来做，因为上量你才有可能轻松月入千刀，单凭一个站可能性不

高，并且 AMAZON 的提醒是比较低的。 

 

  好了，废话就到这，立刻开始我们的 AMAZON 美刀之旅！ 
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第一章 了解 AMAZON 

1.1 认识 AMAZON 

众所周知，AMAZON 是全球数一数二的购物站，也是转化率比较

高的网站，所以我们做 AMAZON 联盟也是不错的选择，因为通过点

击你网站的链接到 AMAZON 的用户一般都会进行购买。前提只要你

的网站做得好，排名做上去，有流量。 

 

而 AMAZON 的佣金是按照推广产品数量来算的，如下图： 

 

 

1.2 注册 AMAZON AFF 

 

打开 AMAZON.COM，拉到最底下，然后点击 Join Associates。下图

红框标注的地方： 
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进入下一个页面后点击： ，然后进入下一个

页面。 
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  填完这一页后点击到下一页， 
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最后点击确定后就注册成功了，就是这么简单。 

1.3 AMAZON后台认识  

鉴于有些人不是很熟悉 AMAZON 的后台，我就简单介绍一下那个

导航栏吧。 
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第一个就是你可以选择链接或者 banner 的形式来推广产品；第二

个就是 AMAZON 的部件，里面提供了很多，你可以弄到网站上去；

第三个就是 amazon 的 API，就是我们用 WPROBOT 或一些插件时常

用到得 API，第四个和第五个没什么好说的，都是很简单的东西。 

 

1.4 关于 AMAZON收款  

  关于收款，我建议大家使用 GIFT CARD 收款模式，这种模式方便，

立刻，拿到 GIFT CARD 的号码后，去卖给一些收 AMAZON GIFT CARD

的人就可以。如果你自己有美国银行，并且能做出大额的，另当别论，

呵呵。CHECK 的话，我估计没人会选的对吧。 

 

 

 

 

第二章 产品与 Niche 

2.1 盈利思维导图 

以下是我一位学员制作的思维导图，要想赚钱，就要先知道怎么做和

盈利模式，请看： 
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2.2 如何挑选合适的产品 

选择产品这里有几个标准： 

1.如果你选择的产品只有几十美元，那么你的提成也就一两刀甚至

更少，所以不值得。所以我建议大家尽量找一些 150 美元以上的产品，

因为这样保证我们的收入，但是amazon 的产品价格会有波动，但是

这个不要紧，只要做150 美元以上的产品就没错了。当然，你可以以

量取胜，你做几十个不同的niche 博客，找几十个不同的产品来做。 
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2.这个产品至少要有20条评论，其实这个道理很简单，你去淘宝

买东西，你一般都会选择那些有评价的产品，因为有人买过做过白老

鼠，所以你买了就放心。所以，当用户通过你的网站点击这个产品链

接看到这个产品的时候，如果发现这个产品的评论并不好，那很可能

影响转化率。 

3.这个产品至少是4-5 星评级的，就是我们常说的 Rating。如果

这个产品是用户购买后满意的，用户会给予这个产品打分，如果分数

越高，证明这个产品值得购买，也值得你去选择这个产品来作推广。 

4.这个产品上要有足够的信息，例如你选择的这个产品，在google

搜索一下没有多少相关的信息，也没有相关制作商等的信息，那么你

到时候写文章和找文章就碰壁了。对不？ 

5.购买的人数和打开产品页面时的评论要多要好，羊群效应大家懂

的，然后当用户打开这个产品页面时如果发现评论都不好，那他们又

怎么会购买呢？呵呵。所以购买的人数多并且打开产品页面时的评论

要好才是个好产品。 

以下是 Amazon 的目录链接： 

http://www.amazon.com/gp/site-directory/ref=topnav_sad 

 

http://www.amazon.com/gp/site-directory/ref=topnav_sad
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2.3 什么是 Niche 

选择好产品后，就是选择 Niche，我们为什么要选择 Niche 呢？先

来解释一下什么是 Niche。 

 

所谓 Niche 我们俗称为利基，对于现在的市场环境，竞争是越来越

激烈，行业是越来越垂直化，所以 niche 就是指针对企业优势细分出

来的市场，这个市场不大并且有盈利的基础，而且你很容易成为这个

市场的第一。好的 niche 应该是很少或者没有竞争对手占领的市场，

用到的关键词还没有被发掘或竞争一点都不激烈，并且有一定利润的

的关键词。 

 

关于 niche 详细方面的知识和理解大家可以百度或者 GG 一下，这

里我就不多作解释了。更多的 Niche 知识和选择 Niche 我的培训里面

再会详述。 

 

 

2.4 Niche 选择  

  一般我们常用的寻找 Niche 的工具有 Google 关键词工具、Google 

Trends、MNF（micro niche finder）、MS（Market Samurai）。一般新

手用 Google 关键词工具寻找就 OK 了，付费的工具后期再买也不迟。 
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  其实所谓Niche就是一个有一定搜索量并且有购买意向并且竞争对

不大的长尾关键词，所以懂 SEO 的朋友也应该会明白这一点。不懂

SEO 的朋友建议去买本 SEO 想过书籍看看。 

 

第三章 站内优化 

3.1 Wordpress 安装与设置 

  关于 WP 的安装和设置这里我就不多说了，网上有很多免费教程，

而且我在之前的《自动赚钱博客教程》里也写得非常详细了。 

 

3.2 Wordpress 优化 

  这里说的优化有两种，一种是站内优化，一种是内容上的优化。首

先站内优化我这里也不多说了，懂 SEO 的朋友都知道站内优化的要

点，并且一些常用的插件我在之前的《自动赚钱博客教程》里也是写

得非常详细。 

 

  这里要说的就是内容上的优化，很多人认为弄个 WP，挂个

WPROBOT 就成了个自动博，然后就来流量了，然后就挂个 amazon

链接就 OK 了。但其实不是，WPROBOT 采集发布虽然强大，但是没

有一定的伪原创的话，你的站点排名也上不去。还有，你就随便挂个
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amazon 链接转化率就一定高吗？大家要用消费者的思想去想，就好

比你去到一个网站只是看到几个破产品什么都没有，你会去购买吗？ 

 

第一，我认为 wprobot 用处还是有的，但是我比较喜欢火车头采集，

采集几百篇文章然后批量伪原创，够你发几个月了，而且效果比

wprobot 好。只是火车头对一些不懂代码和不懂用的朋友来说比较难，

但其实用多几次就惯了，官方都有教程的。 

 

  第二，你的模板一定要选个好看点的，贴切你推广的那个产品的主

题最好。然后你的 banner 最好首页、边栏、文章页都有，也可放个

adsense 增加以下额外收入。 

 

第三，你挑选的产品最好找个英语好的朋友或老外写一份 review

（评论），因为老外很注重 review，而且国外的产品琳琅满目，好的

评论能增加转化率。 

 

我相信做好这些，你的流量就不会白费，就不会只有流量没有成交。 

 

3.3 版权著名 

  老外很注重版权，所以你记得添加几个页面，分别是 About  us、 

Coutact us、Privacy Police。 
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第四章 外链建设 

4.1 链接建设工具介绍 

一般我们做Niche 站，不需要太多的外链就能爬上首页，这里我就简

单为大家介绍下我常用的链接建设工具。 

（1）Senuke X 

  这个算是我用的最多的工具了,功能强大,各模块整合度高,可以设

置和调用的参数也很强大贴心..目前支持20多个SN,20多个SB和300

多个 Profile 站点。 

（2）Scrapebox 

  Scrapebox 的确是相当好的个获取反链的软件，价格合适，功能强

大。就目前发现在国内也是用的最多的黑帽工具。 

（3）Xrumer 

  xrumer 也是一款非常强大但比较耗服务器资源的获取反链软件，

一般国人我推荐 Scrapebox，性价比高操作简单。 

（4）Sick submitter 

  sick submitter 这款软件有三个主要用途，提交目录站、提交RSS、

创建论坛签名，它自定义的功能肯定比制定好的要更强大，但易用性

不太好。 

 

 



  
 15 

 

  

4.2 链接工具运用 

  既然我们 Niche 站的竞争不大，那么我们又怎么合理运用工具将排

名推上首页呢？很多人以为，买了那些外链软件，拼命发就对了，这

是一个错误的思维。在发外链之前要先想好整个链接结构，究竟哪个

url 发哪里，每天发多少，怎么发，这些都是我们要事先想好安排好

的。 

 

  大家都应该看过某些站点，链接不多但排名很稳定对吧，首先好的

内外链接结构对权重传递会有好的增加，然后 google 对于排名长期

稳定的网站会给予更高的权重，所以有些站外链很少但排名很稳定，

这就是权重高的原因。 

 

  终于什么是好的外链结构，就是我们常说的链轮（Linkwheel），大

家 google 一下会看到很多这类的图片。大家看了就应该明白了，如

下图： 
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以上这些就是一些链轮结构图，我们运用刚才说的外链工具都可以做

到这些效果。关于工具的运用大家不妨多搜索一下相关知识，由于篇

幅太长，这类我就不说了。不过说到这里我记起一个问题，很多人问

我的培训班会不会教这些外链软件使用，这里我就统一答了，答案是

会！好了，就小 AD 一下。 

 

后话 

  如果大家对做 AMAZON 有兴趣不妨看着教程试试，希望这个教程

能帮到大家，还是那句话，高手飘过吧！黑帽坦克或许以后会维持一

月一份新手教程，希望大家多多支持了。有兴趣的朋友可以加 Q 群

交流一下，共同探讨一下哦！ 

http://www.blackhattank.com/

